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山东房地产云计算科技房产管理系统

发布日期: 2025-09-21

房地产企业如何解决去化、回款、降费三大难题。去化、回款、降费是房地产企业营销的基
本功。房企首先要通过线上和线下双线发力增加获客几率，并借助促销的手段提升房企成交以及
转化；其次，企业积极优化影响回款的内外部因素，以加速回款的效率；开源之外还需要节流，
从渠道、推广、管理三方面入手降低企业的支出费用。多方面一起发展实施，房企才能更好地穿
越周期，行稳致远。慧韬云设计初衷就是为了解决房地产企业的问题，运用网络的便捷智能，增
加企业的效率，降低企业的获客成本。具有数据统计，进行风险预警，拒绝逾期和渠道风险。山
东房地产云计算科技房产管理系统

慧韬云一款智能的线上售楼部。线上售楼处相较于以往的售楼处，它有着获客成本低，可全
天候展现，统筹数据、分析数据方便快捷等优势。也正因为如此，使其具备更大发展前景。首先
在获客成本上，现阶段的行业环境下，案场来访降低，企业大规模的地推售场方式成本费用高，
而渠道售房的佣金手续费通常高于2.5%，网上方式只需寻找适合的流量入口便可引来曝光率。此
外开展网上方式，能够全天候向消费者展现，无时无刻能够满足消费者掌握房屋信息要求。等当
下社会形式获得缓解，行业上的买房需求获得释放，那些特殊时期搞好网上售楼处的房地产企业
毫无疑问处于了前面的跑道上。山东房地产云计算科技房产管理系统慧韬云一款致力于方便市民
的线上售楼部。

台账作为一家公司的经营日志，详细记录着公司的财务明细，建立完整的台账，有助于资料
查阅并且成为制定各类报表的基础，便于各级领导了解实际经营状况。慧韬云系统就包含台账管
理。其中有对房号等一些基本信息的统计展示，客户的分类管理，置业顾问的数据分析，以及购
房认证流程的一系列数据管理，以及代理费、置业顾问提成还有渠道费都可以查询记录，既方便
又可以准确的数据整理汇总。后期领导想要调寻哪个项目的费用方向，都可以一键查询。

目前，房地产行业竞争日益激烈甚至达到饱和，面对这种竞争局势，房地产中介们如何去维
护管理客户，直至后面转化成交，是现在面临的主要问题。作为一个置业顾问来说,每天都需要跟
各种各样的客户进行房源信息沟通。通过沟通了解客户的购买意愿，沟通好的话客户更加的愿意
与其合作，沟通的过程就是在不断的与客户进行联系，维护着两者的关系，那么怎么才能更好的
维护客户关系呢?通过线上沟通记录，能够更好的去管理分析客户的需求，从而更有效的去解决客
户的问题，打消客户的疑虑，直到购房成交。对于房地产中介企业来说客户是命脉。

房地产企业目前面临的主要问题是：行业竞争激烈，开发客户难度大，获客成本高；客户的
资料零散，很难统一进行管理；团队内部销售流程规范度低，目标下发不明确；团队外部沟通障
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碍重重，业务流程难对接；由于行业差异和交易特点，销售全流程很难完全贯通。所以智能化自
动化销售管理，就可以减少一定的成本和时间，从而推动企业业绩的增长。慧韬云就可以通过移
动协作与社交，提升销售团队工作效率；闭环交易管理，准确快速实现订单到回款；与ERP无缝
集成，打通企业前后端业务流程；多方位直观显示各联系人角色、关系、得分；整合企业内外大
数据，助力智能分析决策。如何及时有效的处理线上客户的问题？山东房地产云计算科技房产管
理系统

韬云信息科技公司的慧韬云系统使用方便。山东房地产云计算科技房产管理系统

其实，房地产拓客渠道有很多选择。这其中又分为线上和线下两个部分。线上拓客渠道也有
很多，但究竟适不适合房地产，适不适合置业顾问们就得靠自己分辨了。下面说一些可行的渠道。
做营销嘛，就是哪儿人多去哪儿。当下短视频特别的火，因此，置业顾问们也不妨借助这个渠道，
通过短视频将自己的产品介绍出去。当然，所有的短视频平台都可以发布的。要切记的是，所有
账号在创建以后，以及视频在编辑的过程中，一定要注意人设和引导关注，导入私域。山东房地
产云计算科技房产管理系统

石家庄韬云信息科技有限公司一直专注于工程和技术研究和试验发展。信息技术、计算机软
硬件、网络技术开发、技术咨询、技术转让、会议及展览展示服务；企业形象策划；设计、制作、
代理国内广告业务，发布国内户外广告业。（依法需经批准的项目，经相关部门批准后方可开展
经营活动），是一家数码、电脑的企业，拥有自己独立的技术体系。公司目前拥有较多的高技术
人才，以不断增强企业重点竞争力，加快企业技术创新，实现稳健生产经营。石家庄韬云信息科
技有限公司主营业务涵盖臻推宝，坚持“质量保证、良好服务、顾客满意”的质量方针，赢得广
大客户的支持和信赖。一直以来公司坚持以客户为中心、臻推宝市场为导向，重信誉，保质量，
想客户之所想，急用户之所急，全力以赴满足客户的一切需要。


